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(@ AERME

Mucho
PE

que una zona
expositiva

EL IV CONGRESO TECNICO
NACIONAL DE PROTECCION
CONTRA INCENDIOS 2027 NACE
CON UNA IDEA MUY CLARA: QUE
LA PARTICIPACION DE CADA
EXPOSITOR SE TRADUZCA EN
VISIBILIDAD, CONTACTOS UTILES
Y OPORTUNIDADES REALES DE
NEGOCIO.

Esta edicién se ha planteado para que
las empresas puedan ensefiar sus
soluciones en mejores condiciones,
conversar con profesionales con
capacidad de decisién y trabajar su
presencia antes, durante y después
del evento.

El objetivo es crear un entorno en el
que pasen cosas: reuniones, demos-

OBJETIVO:
GENERAR REUNIONES,
DEMOSTRACIONES Y

OPORTUNIDADES COMERCIALES
ENTRE PROFESIONALES CON
DECISION TECNICA.

traciones, contactos, seguimiento co-
mercial y nuevas oportunidades.

Para el expositor, el trabajo comercial
contintia después del Congreso, con
los contactos, notas e informacion
generada durante las jornadas.

DATOS CLAVE

B Fechas de celebracion:
17 y 18 de marzo de 2027.

B Montaje: 15y 16 de marzo.
El expositor podra acceder el dia

16 de marzo a partir de las 15:00 h.

B Desmontaje: 19 de marzo.

B Horario previsto: de 09:00 h a
18:00 h, de forma ininterrumpida.

B Aforo estimado: 1.100 asistentes
profesionales.

B Perfil del visitante: ingenieros,
técnicos, responsables de
empresas, mantenedores,
prescriptores y profesionales
con capacidad de decision,
asociaciones y universidades.
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(@ AERME

Una edicion

con

mas valor
para el
expositor

LA EDICION 2027 SUPONE UN
SALTO CUALITATIVO RESPECTO
A LA ANTERIOR. HEMOS
TRABAJADO A PARTIR DE LA
EXPERIENCIA ACUMULADA

Y DE LAS APORTACIONES
RECIBIDAS PARA MEJORAR
LA DISTRIBUCION, LA
CIRCULACION DE VISITANTES
Y LAS HERRAMIENTAS
DISPONIBLES PARA LAS
EMPRESAS EXPOSITORAS.

El planteamiento general es sencillo:
mas comodidad, mas interaccién y
mas capacidad para convertir cada

visita en una oportunidad.

B Nueva ubicacién, con mayor

capacidad y un planteamiento
de espacios mas cémodo para
visitantes y expositores.

B Zona expositiva principal mas

amplia, mejor distribuida y
pensada para favorecer la
circulacion.

B Sala plenaria independiente, con

mayor aforo y mejor integracion
dentro del recorrido del Congreso.

B Sala B2B aislada, gratuita

para expositores y equipada
para mantener reuniones
profesionales.

B Area de atencién exclusiva para

expositores, con un Unico teléfono
y un Unico email de referencia.

B Area privada digital para

seguimiento de fases,
documentacién, contactos, disefio
y herramientas comerciales.
Transparencia total en el proceso.

RESTAURACION
PENSADA
TAMBIEN PARA EL
EXPOSITOR

En esta edicion se habilitard un espa-
cio especifico junto al area de restau-
racién para que los expositores pue-
dan evitar esperas en los momentos
de mayor afluencia y disponer de un
lugar cdbmodo para tomar algo, aten-
der una visita 0 mantener una conver-
sacion mas tranquila con un cliente.

Ademads, esta prevista la creaciéon de
un menu especial para expositores,
con una propuesta mejorada res-
pecto al menu general de asistentes.
Esta opcién podra contratarse direc-
tamente desde el area privada del
expositor.

ZONA EXTERIOR
CON DRINKTRUCK
Y ACTIVIDADES

El Congreso contara también con una
zona exterior con drinktruck, conce-
bida como un espacio de descanso,
encuentro y actividad. La intencién
es que el visitante permanezca mas
tiempo en las instalaciones y encuen-
tre motivos para seguir participando
durante toda la jornada.

En ese mismo entorno se desarrolla-
ran actividades técnicas, demostra-
ciones y dinamicas participativas. Las
acciones previstas se anunciaran por
megafonia durante el evento para
animar al publico a acercarse, parti-
cipar y recorrer los distintos espacios
del Congreso.

Mas tiempo de permanencia, mas
movimiento entre zonas y mas opor-
tunidades de contacto para los expo-
sitores.
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/0ona
expositiva

y espacios
principales

La zona expositiva
principal sera el nucleo

comercial del Congreso.

A su alrededor

se organizaran

las ponencias, la
restauracion, la sala
B2By las actividades
exteriores para
favorecer el recorrido
del visitante y generar
mas oportunidades de
contacto.

La distribucion del Congreso esta
pensada para que el visitante se mue-
va de forma natural entre la zona ex-
positiva, las ponencias, la restauracién
y las actividades exteriores.

B Zona expositiva principal.
Sala plenaria.

Sala B2B.

Zona de restauracién interior.

Zona de restauracién exterior.

Area exterior para demostraciones
y actividades dindmicas.

OBJETIVO:

CADA EMPRESA CONTARA
CON UN ESPACIO
PREPARADO PARA

TRABAJAR, NO SOLO
PARA ESTAR PRESENTE

Gracias al nuevo emplazamiento, los
stands se plantean como espacios
independientes, funcionales y prepa-
rados para que cada empresa pueda
presentar sus productos, recibir visi-
tantes y trabajar sus oportunidades
comerciales en buenas condiciones.

B Formatos basicos de 4 x4 m
y8x4m.

B Traseras de hasta 3 metros
de altura. Algunas opciones
adicionales, como almacenes,
podran alcanzar hasta 4 metros de
altura.

B Iluminacién, moqueta y tomas
eléctricas incluidas.

B Mayor separacion entre stands
para mejorar la circulaciény
facilitar la interaccion.

Disefio grafico de traseras incluido
en el coste del stand basico.

Plantillas con cotas e instrucciones
disponibles en el area privada
para los expositores que prefieran
aportar su propio disefio.

Opciones adicionales: almacenes,
stands especiales, personalizacién
avanzada, mobiliario, videowall,
corpéreos y refuerzos murales.
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Herramientas
de marketing
incluidas

Captacion,
contactos y
seguimiento

post-evento

La participacién en el Congreso ira
acompafiada de herramientas pensa-
das para ayudar al expositor a activar
su presencia y comunicarla a sus pro-
pios clientes.

B Ficha de empresa en catalogo
digital.

B Material promocional del evento
para facilitar la comunicacion del
expositor.

Cddigo de invitacion para clientes.

B Presencia en acciones de difusion
del Congreso.

Espacio para anuncio en catalogo
digital y en la revista FlashPoint
especial IV Congreso, segln
formato de stand.

Posibilidad de contratar espacios
adicionales de comunicacion.

El IV Congreso PCl 2027 incorporara
herramientas para que cada contacto
pueda registrarse, ordenarse y traba-
jarse después del evento. La idea es
que las conversaciones mantenidas
durante las jornadas no se pierdan
cuando termina el Congreso.

Cada asistente dispondra de un QR
Unico en su acreditacién. El staff del
expositor podra registrar interaccio-
nes, notas comerciales y consultar
posteriormente la informacién desde
su area privada.

B Registro de interacciones con
visitantes.

M Posibilidad de afladir notas
comerciales asociadas a cada
contacto.

Acceso posterior a la informacion
recopilada durante el Congreso.

Descarga de datos para
seguimiento comercial.

Mejor trazabilidad de las
oportunidades generadas durante
el evento.

UNA VISITA
AL STAND
DEJA DE SER SOLO UNA
CONVERSACION PUNTUAL

Y SE CONVIERTE EN
UN CONTACTO QUE
PUEDE EXPLOTARSE

COMERCIALMENTE
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Zona
exterior:
demostraciones,
experienciay

participacion

La sala B2B sera un espacio profesio-
nal, aislado de la zona expositiva 'y gra-
tuito para expositores. Esta pensada
para mantener reuniones estructura-
das con clientes, partners o visitantes
de especial interés.

B Reserva previa de slots
disponibles.

B Grada para aproximadamente 10
personas.

B Pantalla para presentaciones.

B Microfoniay sonorizacion.

B Grabacion de las sesiones para
posterior entrega y difusion.

B Entorno controlado para
conversaciones de mayor calidad.

La zona exterior sera uno de los gran-
des diferenciales del IV Congreso PCl
2027. Permitira incorporar demostra-
ciones reales, exhibiciones técnicas y
actividades dindmicas que aumenten
la interaccion con el visitante.

Uno de los formatos previstos sera el
Fire Challenge PCl, una dinamica par-
ticipativa tipo competicion técnica,
orientada a generar actividad, perma-
nencia y conexion directa entre asis-
tentes y empresas expositoras.

B Formacién previa relacionada con
proteccién contra incendios.

Creacion de equipos de trabajo.
Pruebas practicas o retos técnicos.

Competicién entre equipos.

Trofeo para el equipo ganadory
diploma para participantes.

B Posibilidad de participacién
activa de expositores mediante
demostraciones, retos o dindmicas
propias.

El visitante no solo observa: participa,
aprende y vive la experiencia del Con-
greso.

Por qué es importante para el exposi-
tor:

B Aumenta el tiempo de
permanencia del visitante.

B Genera trafico en distintos
momentos de la jornada.

Favorece la conversacion técnica.

Multiplica las oportunidades de
contacto.

B Permite mostrar soluciones de
forma mas practica y memorable.
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Proceso de
reserva
de stand

Desde el area

privada, el expositor
podra gestionar
documentacion, disefo,
servicios adicionales,
contactos y seguimiento
post-evento.

La comercializacién de espacios se
abrira el 4 de junio. La asignacion
se realizard por riguroso orden de
solicitud, por lo que los stands con
mejor ubicaciéon se reservaran en
primer lugar.

Coémo realizar la reserva de tu espa-
cio en 5 pasos

1 Escaneatu QR. Accede
directamente al formulario de
reserva del IV Congreso PCl
2027.

2 Selecciona el espacio. Consulta
la disponibilidad y elige el
stand que mejor se adapte a tu
estrategia comercial.

3 Bloqueo de 120 horas. El espacio
queda reservado temporalmente
a tu favor mientras completas el
proceso.

4 Formaliza la reserva. Realiza
el pago inicial del 50 % para
confirmar la participacion.

5 Accede atu area privada. Una
vez validada la reserva, recibiras
tus credenciales para gestionar
documentacién, disefio,
contactos y proximas fases.

OPCIONES DE PATROCINIO
DISPONIBLES

ADEMAS DE LA CONTRATACION DE STANDS,
EL CONGRESO CONTARA CON OPCIONES
DE PATROCINIO Y VISIBILIDAD DESTACADA

PARA EMPRESAS QUE QUIERAN REFORZAR
SU PRESENCIA EN ESPACIOS, SOPORTES Y
ACCIONES DEL EVENTO. CONSULTA LAS
POSIBILIDADES DISPONIBLES CON EL AREA
DE ATENCION AL EXPOSITOR.

IMPORTANTE: si no se completa el proceso dentro del plazo de
bloqueo, el espacio se liberard automaticamente.



A
%RAPOL

STAND A26

La seguridad de
un lider

1718 m2z

Pabellén Satélite / Casa de Campo




Si tienes claro que quieres formar parte del
IV Congreso Nacional
de Proteccion Contra Incendios 2027,
este es el momento de asegurar tu participacion.

ABIERTO PLAZO contratacion de stand

Tu QR de reserva

Escanea este cédigo
para iniciar el proceso de reserva de stand

Area de Atencién al Expositor:

666 305 575

www.congresopci.com  secretaria@congresopci.com

@ AERME






